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Dématérialisation

1. Les offres : Le Cloud  a—
La vision stratégique de Prologue

Un marché au tout début de sa croissance

Face a la vague du Cloud (ou on s’abonne a I'informatique au lieu de I'acheter) les

entreprises s'interrogent sur la maniere de se déployer sans risque

= Prologue se positionne comme intermédiaire pour aider les entreprises a faire le
meilleur choix, d'un ou de plusieurs Clouds en assurant l'interopérabilité et la
réversibilité

= 'entreprise reste libre et ne s'enferme pas avec un seul fournisseur

= Les solutions Prologue (Use it Cloud Broker et Marketplace) sont fournies comme un

service auxquels on s'abonne
= Ces solutions sont neutres par rapport aux fournisseurs
= Le marché du Cloud est estimé a plusieurs centaines de milliards de dollars

= La fonction d’intermédiation cible un pourcentage (3 a 5%) ce chiffre d'affaires
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1. LeS Oﬂ:reS La CIOUd Communications IP
Vidéo Interview .

Qu’est-ce que
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1. Les offres : Le Cloud
La Plateforme de Prologue
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Dématérialisation

1. LeS Oﬁ:l'eS La Dématérialisation Elc)or'lrj1?11unicationslp

Prologue.

Un marché de 5 Mds €/an en France

Offrir aux entreprises des solutions de dématérialisation
assurant les échanges et le traitement des flux d’information

Multicanal : Papier et Numérique (Texte, Image, SMS et fax et multi media)

De Bout en Bout : Acquisition, Traitement, Stockage, Diffusion

Compatibilité : Avec tous les Standards Métiers

Deux modeles :
> Dans le Cloud en mode Service SaaS

> Déployée sur le site client
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1. Les offres : La Dématérialisation
La Plateforme de Prologue
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Dématérialisation

1. Les offres : La bématérialisation Coud
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Dématérialisation
Cloud

1. Les offres : Com. IP et Intégration de systémes = %9 .cations P

Prologue.

Activité d’'opérateur de téelécommunication
- Infrastructures, plateformes et logiciels avec gestion personnalisée 24/24.

- Téléphonie sur IP de haute qualité.

Gestion externalisée des réseaux > handVIRTUAL
- Intégration de télécommunications, infrastructures et solutions. =5
- Plateforme d'intégration de la téléphonie et I'informatique. handCLOLD
- Développement d’applications mobiles, Saas,... & handMEETING
handvox i
> Plus de 60% du CA est assuré par des contrats récurrents #% handSIP
by alhambraeidos

> Une activité en forte croissance chaque année.




Dématérialisation

2. Une croissance axée sur lI'international Coud
Une présence forte sur 3 continents

Déja plus des 2/3 de l'activité réalisés hors de France

Ny, France PFOIOgue.

B  Pologne galhambﬁ”

we solve it

1 Fspagne ¢ alhambrac

we solve it

Amérique du Sud /

4. alhambra —

we solve T, we solve it
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Dématérialisation

2. Une croissance axeée sur l'international Communications P
Alhambra — Eidos : Le cceur international du Groupe

Imecom Inc.*

- Solution fax et messageries unifiees en mode Cloud et hybride
« Amorcage de la téléphonie sur IP

Alhambra Eidos América SAx

« Destinée aux opérations en Colombie, Pérou, Chili, Argentine, Amérique
Centrale...) a travers son réseau de partenaires locaux,

« Février 2014, un premier contrat significatif

Alhambra Eidos do Brasil*

- Objectif 2014, devenir un opérateur services télécoms

* filiale d’Alhambra Espagne
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3. Un groupe au service de grands clients
Internationaux
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Dématérialisation

3. Une stratégie claire et ambitieuse Communications [P

Trois axes stratégiques complémentaires

®* Une Recherche & Développement intensive au service

des nouveaux produits

®* Réseau international pour la plus grande diffusion des

produits Prologue

Une structure financiere renforcée pour réussir les projets

ambitieux du Groupe

13 Présentation actionnaires, le 7 juin 2014




Dématérialisation

4. Des perspectives prometteuses Communications IP

Des résultats en net progression au S2 2013

Compte de résultat simplifié (M€) S12013 S2 2013
Chiffre d’affaires 9,8 10,3
Résultat Opérationnel courant -0,6 0,1
Résultat Opérationnel -0,8 -0,4
Résultat Financier -0,2 1,2
dont colt de I'endettement financier -0,1 -0,1
Résultat net part du groupe -1,0 0,7

-> Un retour a la rentabilité au S2

-> R&D intensive en France notamment dans le Cloud
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4. Des perspectives prometteuses

Un bon début d’année 2014 : T1 +14,9%

Dématérialisation
Cloud o
Communications IP

'rologue.

Chiffres d'affaires du 1ler trimestre consolidé en M€ T12013 T12014 A
Logiciels, infrastructures et téléphonie en mode Cloud 1,3 1,6 17,7%
Ventes de licences, de matériels et de services associés 2,6 3,0 13,1%
Autres activités de services 1,1 1,2 15,9%
Total 5,0 58 14,9%

-> Une croissance de 25 % hors de Franceau T1

-> Une année 2014 prometteuse ....

-> ... mais qui demandera encore des investissements en R&D
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Dématérialisation

4. Des perspectives prometteuses Communications

Une situation financiere solide

® Des fonds propres en hausse de 16 M€ depuis 2010

® Une trésorerie de 3 M€ a fin 2013

® Une sortie définitive du plan de continuation au plus tard dans 18 mois.

-> Fort du soutien de ses actionnaires, Prologue peut disposer

des moyens de ses ambitions
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